Analisis Satelital de Potencial Minero para Decisiones
Estratégicas Antes del Campo

1. ¢ Qué es este servicio?

Este servicio consiste en un analisis técnico integral de gabinete, orientado a identificar,
priorizar y jerarquizar zonas con mayor probabilidad geol6gica de contener
mineralizacion, antes de cualquier desplazamiento o actividad en terreno.

Mapa de Tesoros brinda inteligencia geoespacial aplicada a la toma de decisiones,
permitiendo al cliente evaluar oportunidades con criterio técnico, reduciendo
incertidumbre y optimizando la inversion desde las primeras etapas del proyecto.

S Este servicio se desarrolla exclusivamente fuera de campo.

2. ¢ Qué problema resuelve?

Muchos proyectos mineros fracasan no por ausencia de mineral, sino por malas
decisiones iniciales, tomadas sin informacién técnica suficiente.

Este servicio permite:

« Evitar exploraciones a ciegas

« Reducir gastos innecesarios en areas sin respaldo técnico
o Priorizar zonas con mayor coherencia geoldgica

e Minimizar riesgos economicos, ambientales y sociales

e Tomar decisiones informadas antes de movilizar recursos

Explorar con informacion es siempre mas rentable que explorar por intuicion.

3. ¢Como trabajamos? (Enfoque técnico)

El anélisis se realiza mediante la integracion de multiples fuentes de informacion
geoespacial y técnica, ajustadas al contexto geologico del area de estudio:

« Anadlisis dptico—espectral satelital para identificacion de firmas minerales y
alteraciones

o Andlisis radar SAR para interpretacion estructural, drenaje y control
geomorfologico

« Apoyo magnetométrico referencial, cuando el contexto geoldgico lo permite

e Revision de cartografia geoldgica y minera oficial

« Andlisis de antecedentes de ocurrencias minerales y actividad histérica

o Integracion avanzada en Sistemas de Informacion Geogréafica (SIG)

Todo el proceso se orienta a detectar patrones consistentes, no anomalias aisladas.



4. ¢ Qué hacemos especificamente?

 Identificacidn de zonas con potencial geoldgico relativo

e Jerarquizacion de areas prioritarias

o Analisis técnico interpretado (no solo visual)

« Integracion de multiples variables geoldgicas y geoespaciales
o Generacion de insumos para planificacion estratégica

s No se realizan actividades de campo ni intervenciones fisicas.

5. ¢ Qué entregamos?
El cliente recibe productos claros, técnicos y listos para la toma de decisiones:

o Mapas de potencial mineral jerarquizados

« ldentificacidn de zonas y areas prioritarias

o Anadlisis técnico interpretativo

« Insumos cartograficos para planificacion futura

« Base técnica para inversion, concesion o evaluacion de proyectos

Los productos se entregan en formatos profesionales compatibles con flujos de trabajo
técnicos.

6. ¢ Qué gana el cliente?

Este servicio esta disefiado para generar valor real:

e Mejorar la probabilidad de éxito del proyecto

e Reducir tiempos y costos innecesarios

o Disminuir riesgos economicos, ambientales y sociales
o Tomar decisiones con respaldo técnico y estratégico

« Invertir con criterio, no con suposiciones

7. ¢Para quién es este servicio?

o Titulares mineros

« Inversionistas en exploracion

o Pequefios y medianos operadores

o Empresas que desean evaluar proyectos antes del campo
« Proyectos nacionales e internacionales

Especialmente recomendado para quienes entienden que la mejor decision minera se
toma antes de pisar el terreno.



8. Alcance y limites del servicio

e Servicio 100 % de gabinete

e No incluye ingreso a campo

e No incluye muestreo, excavacion ni intervencion del suelo
« No constituye actividad minera regulada

o Lainformacion es técnica, referencial y orientativa

9. Importante

Este servicio puede ampliarse, a solicitud del cliente, con fases posteriores de validacion
técnica o asesoria estratégica, siempre bajo condiciones especificas y diferenciadas.



